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CAMPIONI GLOBALI
Astaldi, il business
batte la congiuntura

Simona Rossitto » pag. 5

Guuseppe Cafiero
Uad Astaldh

Campioni globali. Confermata la crescita del fatturato 2008 (+15%) e si punta a dimezzare l'indebitamento

Astaldi, 'estero traina il business

Nuovi appalti in America Latina e 200 assunzioni entro 'anno

It Gruppo incifre

AN

Simona Rossitto

s Astaldi non teme iventi del-
la crisi, conferma la stima di cre-
scita del fatturato 2008 del 15% e,
anche grazie alle ultime commes-
se in Fl Salvador e in Cile, apre le
porte a nuove assunzioni soprat-
tutto nel panorama romano.
«Ogni nuova commessa - spiega
I'amministratore delegato -
SeaIA®EIE - ci consente di in-
trodurre nuovilavoratoriinazien-
da. In un anno prevediamo che ci
saranno 200 nnuovi assunti tra im-
piegati e dirigenti. Per reparire i
nuovi lavoratori attingiamo so-
prattutto al mondo produttivo e
alleuniversitaromane conle qua-
le abbiamo stretti contatti. Assu-

Alla guida. Giuseppe Cafiero, amministratore delegato di Ataldi

miamo romani ma che siano di-
sponibili a muoversi e non indi-
chiamo nel contratto la destina-
zione lavorativa che non & dun-
que necessariamente Roman.
Riguardo ai conti, anche grazie
alle ultime commesse, Cafiero ri-
badisce l'obiettivo: di dimezzare
Pindebitamento nell'area costru-
zioni, come preannunciato nel pia-
no industriale 2008-2012, mentre
«edestinato acrescere il debitole-
gato al project financing perché &
destinata ad aumentare la parteci-
pazione in opere che prevedono
questo tipo di contratto». Nel pri-
mosemestre del 2008iricavitotali
hanno raggiunto 704,7 milioni di
euro, conuna crescita del 18,4% su

IMAGOECONOMICA

anno mentre il portafoglio ordini
si ¢ attestato a 8,4 miliardi. La cre-
scita del fatturato & confermata
per fine 2008 anche grazie allana-
tura di un gruppo di costruzioni
che basa i suoi ricavi sull'acquisi-
zione di commesse che fanno sen-

704 milioni

I ricavi nei primi sei mesi 2008
Lacrescita registrata & stata del
18,4% su un anno mentre

il portafoglio ordini

si & attestato a quota 8,4 milioni

Omita

1lavoratori

Circa ,millgi dipgndenti, fra
impiegatieidirigenti, che
lavoranoin aziendadivisitra
commesse italiane ed estere.
Mentretrale maestranze si

contano 8mila persone

51«

La quota della famiglia

Gli Astaldi sono azionisti di
maggioranza del gruppo, mala
gestionedellasocieta
étipicamente manageriale

tire gli effetti sui conti diversi anni
dopo. «Noi - spiega Cafiero - sia-
mo molto pragmatici, guardiamo
al nostro orticello, abbiamo molto
sofferto negli anni precedenti, ma
ora abbiamo in cantiere in Italia e

all’estero molte commessex.

Lasocietahaannunciato I'aggiu-
dicazione di un nuovo contratto
del valore di 220 milioni di dollari
per la realizzazione dell'impianto
idroelettrico di El Chaparral, nella
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valle del fiume Torola, in El Salva-
dor. Nell’AmericaLatinail gruppo
¢ presente da 30 anni, soprattutto
inVenezuelaeinBolivia. Direcen-
te ha vinto anche Pappalto da 282
milioni di dollari per la costruzio-
ne in Cile del primo lotto della di-
ga di Chacayes, nella valle del fiu-
me Cachapoal. EBIGH partecipe-
ra anche alle gare per le prossime
tranche dell’'opera, partendo da
una buona posizione visto che ha
giafirmatoun accordo di esclusivi-
td con la committente Pacific
Hydro, che «prelude alla firma di
ulteriori contratti nel corso. del
2009». Il valore totale della realiz-
zazione delladigaédioltre 8oo mi-
lioni di dollari.E¥EIGI e laseconda
societa di costruzioni italiana per
dimensione e general contractor
leaderinItalia.

Fondataneglianni Venti dall'in-
gegnere Sante, l'azienda é stata
successivamente guidatadainipo-
ti Mario e Gianfranco, per arrivare
oggi alla terza generazione di
Astaldi. Fino alla seconda guerra
mondiale il gruppo di costruzioni
concentrava il suo core business
in Italia con qualche ramificazio-
ne oltremare. Sono firmate Astal-
di la ferrovia Roma-Napoli, l'ac-
quedotto del Favara in Sicilia e la
strada Addis Abeba-Grandi Laghi.
Nel dopoguerra la societa comin-
cio a espandersi all’estero, soprat-
tutto in Africa. La storia del grup-
po passa poi per Pacquisizione di
duesocietaitaliane, Italstrade e Di-
penta. Una svoltaimportante arri-
vanel 2002 quando éstatadecisala
quotazione in Borsa. Lafamigliare-
sta comunque il maggiore azioni-
sta. «Gli K8l sono nel capitale
concircail 519 ma- spiega Cafiero
-lagestione é tuttaviatipicamente
manageriale. La famiglia & abba-
stanza defilata mentre nei ruoli
clou siedono dei manager, a parte
lapoltronadivicepresidenteriser-
vata a Paolo Astaldi». \TTos0R8l
IZWA ¢ il presidente, mentre am-
ministratore delegato, oltre a Ca-
fiero, ¢ anche STSETI®Te. Oggi
il gruppo conta circa mille tra diri-
genti e impiegati, suddivisi tra le
commesse italiane ed estere, e
8ooo0 persone trale maestranze.

Astaldi negli anni & cresciuta
molto all’estero, ma era e resta
un’aziendaromana. «Abbiamoun
forte legame con la cittd. Siamo
un’ impresaromana e ci sentiamo
romani», afferma Cafiero - abbia-
mo lavorato molto bene e fatto
grandiopere». Unesempio cheri-
sale al 2004 ¢ la galleria Giovanni
XXIII o Passante a Nord Ovest
che, libera il traffico di Via Trion-
fale e Via della Camilluccia.

Orail gruppo&impegnato nella
realizzazione della metro C. Peril
futuroassetto dellacapitale FXgEY-
5fha gia qualche progetto nel cas-
setto; «Abbiamo un piano per la
realizzazione del sottopasso
dell’Appia antica. Un’opera da
500-600 milioni che renderebbe
possibile il collegamento traEure
Tuscolana, lasciando liberoil par-
co dell'Appia Antica. Il piano &
molto interessante, ha gia avuto il
via libera delle varie amministra-
zioni, ma il problema ora é reperi-
reifinanziamenti».

Astaldisicandidaanche peril
progetto delraddoppiodella Ti-
burtina: «Dovrebbe presto pas-
sare al vaglio del Cipe, noi sia-
mo interessati» conclude 'am-
ministratore.

SCENARIO -
Forte it legame conlacitta
per la seconda azienda

di costruzioni nazionale
per dimensione e general
contractor leader in Italia
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